
　小規模事業者が、人口減少や高齢化などによ
る地域の需要の変化や事業環境に応じた持続
的経営を行うのに役立つ経営計画の作成支援
事業を実施します。
　また、この事業は伴走型小規模事業者支援
推進事業として取り組んでいます。
　ぜひ、ご参加ください。

　個別相談は3時間の6日限りの開催となっています。このセミナーだけでは、経営計画の完成
までは行きつきません。商工会では個別のフォローアップを行うとともに、より高度な課題に
対して専門家と共に解決に努めます。

経営計画策定セミナー（全3回）

経営個別相談会（全6回）

個別相談会・セミナー 会場：総社吉備路商工会 山手本部（全て同じ場所です）

令和元年

第
１
回10/10

令和元年

木

11/ 5 火

❶経営計画作成の意味と意義　経営計画を作成することに意義と意味の概要を解説

❷顧客ニーズを掴む　自社の強みを知り、顧客獲得につなげる手法を習得

個別に講師の方が
経営全般のご相談に応じます。
相談内容は問いません。

木

第
２
回10/17

令和元年 ❸ビジネスアイデアの作り方　事例を中心に、経営計画の骨子となるビジネスアイデアを創出する方法を解説
❹売上拡大の具体策　販促策、販路開拓、商品開発の方法を説明
❺経営計画書を作成しよう　制作実習および相互チェック

❻経営計画を実行にうつす　計画実行上の勘所を説明

❼補助金獲得の極意　特に持続化補助金申請書作成の注意事項を事例を元に説明10/24木
第
３
回

令和元年
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～
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～
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19：00

～
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第１回 令和元年

11/ 7 木
第 2回 令和元年

11/12 火
第 3回

令和元年

11/14 木
第 4回 令和元年

11/19 火
第 5回 令和元年

11/21 木
第 6回

定員数／10名

創業を計画している方も
事業継承を必要としている方も 講 師

ビジネス・コンサルタント
Found-Act 代表
中小企業診断士
かたやま  けい  じ

片山 警二氏

時間／各回13：30～16：30
定員数／1～2名

皆さんで一緒に 過去を振り返り➡現在を見つめ➡将来を創造し➡会社の方向性 を考えましょう！

・講義の中で「自己点検をしてみましょう」 誰でも分り易い内容となっています。
・計画だけではなく誰が実施するかも含めて策定計画書に盛り込みます。
・職場改善と働き方改革も盛り込み動機付けやモチベーションの向上を図ります。

儲かる仕組みになっていますか？　経営計画を立てていますか？

カリキュラム

フォローアップも
「個別相談」で充実

経営計画策定セミナー＆個別相談

　昭和32年岡山市に生まれ、旭東小学校・東山中学校を
卒業。ジェット機のエンジニアを夢見て津山高専機械工
学科に入学しましたが、夢は1週間で消え、退学届を書
くも、父の言葉で思いとどまりなんとか卒業。
　卒業後は劇団に入団し、舞台俳優や営業をやり、日本全国を巡業。営業では、後援会の方
を頼って持ち物はダンボール箱3つ。（後はお会いした時に…）
　29歳で退団。再び学生に戻りソフトウェアを2年学び、卒業後岡山のシステムベン
ダーに入社。システムエンジニア、プロジェクトリーダー・マネージャー等を経て、社長
室・新規事業の立ち上げに従事。
　在職中から会社公認で公的機関を通じた経営支援も行う。2015年に独立開業。

参加費無料（先着順）



経営計画作成支援事業（セミナー・個別相談会）　参加申込書

1 セミナーに　□ 参加します　□ 参加しません （どちらかに□チェックを入れて下さい）

業　種

2 個別相談会　希望日時：　　　月　　　日　　希望時間：　　時　　分～　　時　　分

事業所名

受講者名
（役職）

TEL・FAX

住　所

■ 山手本部  〒719-1162 総社市岡谷160番地  電話（0866）93-8000  FAX（0866）94-4484
※下記申込書に必要事項をご記入の上、商工会までご持参、または切り取らずにこのままでFAXしてください。
※ご記入いただいた情報は、本セミナーに関することのみに利用させていただきます。
　ご本人の同意を得ず第三者に提供する事はありません。

こんな問題に心あたりはありませんか？ 会社の現場と将来が明るくなった

・ 開業をなんとなく考えている。
■ 補助金申請書の書き方がわからない
■ 経験を頼りに経営を行ってきた
■ 売上増加、経営安定のために何をするべきかが
　 いまいちわからない
■ 競合との差別化、自社の強みがわからない

・ 早く事業を後継者へ引き継ぎたい。

・ やるべきことが見えてきた。
■ 補助金申請にそのまま活用できる
■ 成り行き経営、どんぶり勘定からの脱却
■ 本当にやるべきことが見えてくる
■ 新しい強みや気づきが生まれる
　 →新しい顧客獲得に繋ぐことができる

・ 継承もスムーズにできる様に感じた。

セミナー・個別相談会ともに必ずご予約ください。 
※個別相談（経営全般のご相談）のみ参加でも可能

※1社当り1時間30分を目安とします

お申し込み・お問い合わせ先

対象者・セミナーの狙いと目的


